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A diferencia de lo que sucede en otros 
mercados de la región, como México y Brasil, 
en la Argentina el sector minero es el tercero 
que más transacciones aporta, y el primero 
en términos monetarios. El fenómeno 
responde, en gran medida, al desarrollo del 
litio. | » 10

              

El segmento, hoy en pleno desarrollo, 
será especialmente apto para abastecer 
el creciente consumo de escuelas 
rurales, instituciones públicas y 
microrredes. | » 17
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La cumbre minera ‘Argentina Oro, Plata y Cobre’ será organizada por Panorama Minero y el evento nació de manera pionera hace 27 años, en 1966. Se convirtió en 
un valioso espacio de información y negocios de alcance global que convoca a los máximos protagonistas de la actividad

Se viene la 17° edición del simposio internacional y encuentro de negocios 'Argentina Oro, Plata y Cobre'. 
Los principales referentes del sector compartirán su balance del año y proyectarán escenarios de un 2024 
con altas expectativas de crecimiento.

Entre los días 28 y 29 de no-
viembre, el Golden Center del 
barrio porteño de Palermo será 
sede de 'Argentina Oro, Plata y 
Cobre', la cumbre minera que 

cierra la temporada. Organizado 
por Panorama Minero, el evento 
nació de manera pionera hace 27 
años, en 1996. Desde entonces se 
convirtió en un valioso espacio de 

información y negocios de alcance 
global que convoca a los máximos 
protagonistas de la actividad.
El simposio difunde la actua-
lidad de la minería doméstica, 

trascendiendo fronteras tanto des-
de un punto de vista geográfico 
como sectorial. Entre sus objetivos 
estratégicos prioritarios figuran 
la promoción de la interacción 

EDITORIAL NETWORK S.A.
Boulogne Sur Mer 740 (C1213AAL)
Cdad. de Buenos Aires - Argentina
Tel/Fax: +54 (11) 4964–9007 (rot.)

001 011 INVERSOR 171 curv.indd   2 15/11/23   15:05



Periódico El Inversor Energético & Minero

www.inversorenergetico.com | Octubre/Noviembre de 2023 | 3

que llegar a los gobernadores 
de las provincias para gestio-
nar, en conjunto, ante Nación”, 
aseguró.
En segunda instancia, enumeró 
Cacciola, habrá que diseñar un 
nuevo plan de comunicación 
destinado esencialmente al 
trabajador minero. “Debemos 
poner en claro las circunstan-
cias bajo las cuales se contrata 
a la gente en nuestra minería, 
visibilizando cada uno de los 
beneficios que hoy brinda este 
rubro, el cual presenta un fuer-
te nivel de formalidad laboral y 
tiene los salarios más altos de la 
Argentina”, reivindicó.
El tercer ítem, completó, tiene 
que ver con la construcción 
de un mensaje sectorial único, 
haciendo énfasis en cuestio-
nes que resultan transversales 
para todas las empresas. “En 
ese sentido, debe exponerse el 
tema macroeconómico como 
el mayor desafío a sortear para 
promover el desarrollo de la ac-
tividad”, especificó. 
Es cierto, admitió, que los mi-
neros han realizado grandes 
esfuerzos para obtener diver-
sos réditos. “No obstante, to-
davía hay mucho por hacer 
para paliar las dificultades 
macroeconómicas que afectan 
negativamente nuestro de-
senvolvimiento”, reflexionó.

Tres son los principales ejes 
de trabajo en los que se foca-
lizará la gestión de Roberto 
Cacciola al mando de la Cámara 
Argentina de Empresarios 
Mineros (CAEM) hasta el año 
2025. “En primer lugar, esta-
mos comprometidos a gestar 
una agenda que sea realmente 
federal”, puntualizó el directi-
vo, quien acaba de reemplazar 
a Francisco Mignacco en la 
Presidencia de la entidad.
La idea, expuso el referente de 
Minera Santa Cruz, es lograr 
una participación activa de 
todos los involucrados con el 
desarrollo de la industria, inclu-
yendo especialmente a las cá-
maras provinciales. “Tenemos 

Uno por uno

Con respecto a la composición de 
la nueva Comisión Directiva de la 
CAEM, Cacciola será acompañado 
por Franco Mignacco (quien pa-
sará a ejercer el cargo de vicepre-
sidente primero), Alfredo Vitaller 
(vicepresidente segundo), Juan 
Donicelli (vicepresidente tercero), 
Ricardo Zarandon (vicepresidente 
cuarto), Sebastián Delgui (vice-
presidente quinto) e Ignacio Costa 
(vicepresidente sexto). Mientras 
que la Secretaría y la Prosecretaría 
quedaron en manos de Alberto 
Carlocchia y Gustavo Núñez, 
la Tesorería y la Protesorería les 
correspondieron a José Alioto y 
Verónica Nohara, respectivamen-
te. Como vocales titulares asumie-
ron Facundo Huidobro, Luciano 
Berenstein, Germán Pérez, 
Michael Meding, Nicolás Bareta, 
Pedro Brandi, Francisco Saravia, 
Guillermo Calo, Daniel Chávez 
Díaz, Ricardo Martínez y Pablo 
Vergara del Carril. Para ser vocales 
suplentes, en tanto, fueron elegi-
dos Diego Charchaflie, José Díaz, 
Ignacio Celorrio, Martín Dedeu y 
Simón Pérez Alsina.  Finalmente, 
Leonardo Viglione y Mario 
Belardinelli asumieron como revi-
sores de cuentas titulares, al tiem-
po que Marcelo Agulles y Manuel 
Benítez lo hicieron como reviso-
res suplentes de cuentas. ›|‹

La CAEM se propone trabajar en una agenda federal, un nuevo plan de 
comunicación y un mensaje único para agrupar las demandas del sector. 
Así lo anticipó Roberto Cacciola, quien acaba de asumir la conducción de 
la entidad.

Roberto Cacciola

directa entre las distintas partes 
interesadas, y la comunicación 
de temáticas de interés para rei-
vindicar la importancia del seg-
mento en materia económica y 
social.
La audiencia estará conformada 
por las mayores compañías mi-
neras del mercado argentino, el 
rubro de proveedores, organis-
mos internacionales, autorida-
des provinciales y nacionales. 
Además, serán de la partida los 
principales países alineados al 
desarrollo de negocios y acuer-
dos comerciales relacionados 
con la minería.
En esta oportunidad, 'Argentina 
Oro, Plata y Cobre' se realizará 
en un contexto local, regional 
y mundial sumamente parti-
cular. Puertas adentro, frente a 
una coyuntura signada por la 
incertidumbre macroeconómica 
y las expectativas de despegue 
productivo, el encuentro tendrá 
lugar inmediatamente después 
de las elecciones que definirán 
el rumbo político del país por 
los próximos años. Puertas afue-
ra, en tanto, se celebrará bajo la 
atenta mirada de una demanda 

internacional en franca expan-
sión, pero cada vez más condi-
cionada por las exigencias de 
sustentabilidad que plantean la 
lucha contra el cambio climá-
tico y la transición energética.

Velada de premiación

Junto con la realización del sim-
posio, durante la primera jornada 
se llevará a cabo la cena anual de la 
minería argentina conocida como 
'La Noche de las Distinciones'. La 
propuesta gastronómica, que in-
cluirá atracciones en vivo, contará 
con la participación de más de 400 
líderes de la industria.
En la ocasión se premiará el de-
sempeño de los distintos repre-
sentantes mineros a lo largo de 
2023, distinguiendo la labor de 
aquellos que ejecutaron las mejo-
res prácticas y llevaron a lo más 
alto el compromiso de la activi-
dad con la eficiencia y la sostenibi-
lidad. En ese marco se reconocerá 
a la Empresa Minera del Año, la 
Empresa Exploradora del Año, la 
Empresa Proveedora del Año, el/la 
Empresario/a Minero/a del Año y 
la Mujer Minera del Año. ›|‹
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Aparte de llenar el vacío que dejó Alumbrera en materia laboral y productiva, MARA promoverá las ventas al exterior del complejo 
minero. Según su gerente general, Nicolás Bareta, el proyecto impulsará exportaciones por u$s1.700 millones anuales.

MARA es el emprendimiento 
que actualmente lleva adelante 
todas las tareas de investigación 
y exploración para viabilizar en 
términos sociales, ambientales 
y económicos la producción de 
minerales del yacimiento Agua 
Rica, ubicado en el departamen-
to catamarqueño de Andalgalá. 
Así lo definió el gerente gene-
ral del proyecto, Nicolás Bareta, 
quien resaltó los beneficios que 
brindará el agregado de valor a 
través de la planta que Minera 
Alumbrera posee en Belén. 
“La idea es explotar de manera 

conjunta cobre, molibdeno, oro 
y plata”, puntualizó.
Cuando se apruebe la construc-
ción y se ponga en marcha la 
iniciativa, anticipó, MARA será 
una de las 25 explotaciones 
mineras más importantes del 
mundo. “Además de reactivar la 
producción de cobre en el país, 
vamos a crear empleo local y di-
namizar fuertemente la econo-
mía de Catamarca, respetando 
los más elevados estándares de 
responsabilidad social empresa-
rial (RSE)”, aseguró.
En la actualidad, expuso, la mi-
nería representa más de un 85% 
de las exportaciones de la provin-
cia. “MARA generará un enor-
me salto exportador en cuanto 
a cantidad y calidad, similar 
al que implicó el lanzamiento 
productivo de Alumbrera en los 
años ‘90”, comparó.
La Argentina, cuantificó, hoy 
exporta recursos mineros por 
entre u$s 3.200 y 3.500 millo-
nes. “Este emprendimiento en 
sus primeros 10 años de pro-
ducción colocará en el exterior 
cerca de un 40% de ese volumen 
(es decir, u$s 1.700 millones), 

favoreciendo el saldo positivo 
de la balanza comercial”, detalló.
Para Catamarca, acotó, será la 
primera fuente de empleo priva-
do. “En el pico de obra de cons-
trucción, dará trabajo directo e 
indirecto a entre 5.000 y 7.000 
personas. En la instancia de pro-
ducción, en tanto, habrá entre 
1.200 y 1.500 trabajadores esta-
bles”, especificó.
A esos números habrá que su-
marle una inyección en la de-
manda de bienes y servicios. 
“Vamos a aprovechar toda la 
tecnología que ha desarrollado 
una sofisticada cadena de valor 

minera a nivel provincial y na-
cional”, subrayó.

Cifras impactantes

La etapa de construcción y desa-
rrollo de MARA, estimó Bareta, 
demandará entre 30 y 36 meses 
de trabajo. “Los montos de in-
versión que se prevén para ese 
lapso oscilan entre los u$s 2.800 
y u$s 2.900 millones. A esa cifra 
deben añadirse los u$s 1.100 mi-
llones que serán desembolsados 
durante los 27 años de opera-
ción de la mina”, adelantó. Por 
lo pronto, indicó el directivo, se 

siguen cumpliendo exitosamen-
te las labores de remediación, re-
habilitación y cierre de la parte 
de la infraestructura que no va a 
ser utilizada en el proyecto inte-
grado. “Esta es la primera mina a 
escala nacional que, cumpliendo 
las regulaciones y los estándares 
internacionales, ya ha comple-
tado alguna fase del componen-
te de remediación de cierre, con 
innovaciones tecnológicas muy 
grandes en términos de revege-
tación y de tratamiento de neu-
máticos, fomentando la econo-
mía circular y el empleo local”, 
completó. ›|‹

Nicolás Bareta
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Eramine Sudamérica sigue avanzando en el desarrollo del Salar Centenario Ratones, en Salta. Tal como anticipó Constanza Cintioni, gerenta 
de RSC de la empresa, de no mediar imprevistos el proyecto entrará en producción en el primer semestre de 2024.

Subsidiaria de Eramet, grupo 
minero y metalúrgico de origen 
francés y alcance global, Eramine 
Sudamérica se encuentra traba-
jando arduamente en la puesta en 
valor del Salar Centenario Ratones, 

ubicado a 3.800 metros sobre el ni-
vel del mar, en plena Puna salteña. 
“Empezamos a explorar hace 12 
años. A fines de 2019 comenza-
mos a operar una planta piloto. 
Actualmente estamos construyen-
do una planta de producción de 
carbono de litio grado batería, la 
cual se pondrá en marcha durante 
el primer semestre del año que vie-
ne”, anticipó Constanza Cintioni, 
gerenta de Responsabilidad 
Social Corporativa (RSC) y 
Comunicación de la firma. 
Según sus palabras, la construc-
ción moviliza a muchísimas em-
presas que están involucradas en la 
cadena de valor sectorial. “La pues-
ta a punto de un proyecto de esta 
envergadura constituye un evento 
significativo para Salta y para el 

país. Nuestro objetivo para 2024 
no se limita a producir litio, sino 
a hacerlo de forma sustentable, lo 
cual es sumamente desafiante”, 
aseveró. 
Con respecto al desarrollo comu-
nitario, puso el foco en la necesi-
dad de incorporar mano de obra de 
origen local. “En ese sentido, ya po-
demos decir que el 8% de nuestros 
trabajadores pertenece a comuni-
dades cercanas al emprendimien-
to”, ejemplificó.
Para integrar la sustentabilidad a 
la producción de litio, reflexionó, 
debe ubicarse dicha noción en el 
centro de la estrategia corpora-
tiva, entendiendo los impactos 
ambientales y sociales de la acti-
vidad. “El desarrollo sustentable 
debe ser un eje transversal para 

nuestro desempeño. Así queda 
expuesto en las distintas certi-
ficaciones locales e internacio-
nales que estamos validando”, 
señaló. 
En cuanto a la seguridad, la eje-
cutiva resaltó la importancia 
del análisis de riesgos, el dise-
ño de planes de mitigación y el 
compromiso asumido por las 
empresas contratistas para regis-
trar cero accidentes. “También 
procuramos promover la diver-
sidad de género y que los dere-
chos humanos no solo sean una 
variable discursiva, sino que 
atraviesen la toma de decisio-
nes de la organización”, sostuvo.

Especialista en la materia

Licenciada en Relaciones Inter-
nacionales por la Universidad 
Católica Argentina (UCA), 

Cintioni completó un Posgrado 
en Responsabilidad Social 
Empresarial (RSE) por la 
Universidad Católica de Córdoba 
y tiene un Máster en Gobierno 
Responsable y Gestión Sostenible 
de las Organizaciones por la 
Universidad de Alcalá.
Entre otras labores, se desempe-
ñó como directora de RSE en el 
Ministerio de Trabajo de Salta, 
analizó Productos de Inversión 
Socialmente Responsable en 
Santander, brindó asesoramien-
to para la Fundación Varkey y 
condujo el área de Articulación 
y Control de Gestión en el 
Ministerio de Desarrollo Social 
salteño. Ingresó a Eramine 
Sudamérica a principios de 2022, 
cuando accedió a la Gerencia de 
RSC. Al año siguiente, se convir-
tió formalmente en gerenta de 
RSC y Comunicación. ›|‹

Constanza Cintioni
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Se trata de Japón, que representa un 38% de las exportaciones de ‘oro 
blanco’ extraído a nivel local, y China, que explica alrededor de un 28% del 
total. El podio lo completa Estados Unidos, responsable de un 13% de las 
ventas de litio de origen nacional.

El país que más litio de origen ar-
gentino compra en todo el mun-
do es actualmente Japón, con un 
38% del total exportado durante 
el primer cuatrimestre de 2023. 
En dicho lapso, la nación insular 
del Océano Pacífico incremen-
tó en un 105% sus adquisicio-
nes del recurso en comparación 
con el mismo período del año 
pasado. Así lo destacó un rele-
vamiento de la Subsecretaría de 
Desarrollo Minero del Ministerio 
de Economía.
En segundo y tercer lugar se posi-
cionan China, que acapara un 28% 
de los envíos, y Estados Unidos, 
que recibe un 13% de los mismos. 
El ranking prosigue con Corea del 
Sur, que está a cargo de un 9% de 
las compras. Otras naciones de dis-
tintos puntos del planeta se llevan 
el 12% restante.
En otras palabras, puede decir-
se que tres países del continente 
asiático son el destino de un 75% 
de las exportaciones de litio de la 
Argentina, ocupando tres de los 
cuatro primeros puestos del lis-
tado. De acuerdo con el trabajo 
de la Subsecretaría de Desarrollo 
Minero, las ventas del mineral con-
siguieron un aumento interanual 
de un 98% en el período analizado. 
En términos monetarios, esta suba 
se traduce en unos 294 millones 
de dólares. Los envíos al exterior 
de productos mineros en general 
explicaron un 5,2% del total de 
las exportaciones argentinas. Vale 
aclarar que el litio expresó un 95% 
de las colocaciones del sector entre 
enero y abril de este año.
En conjunto, el país exportó pro-
ductos y servicios de toda clase por 
u$s 1.300 millones en el transcur-
so de los últimos 12 meses. Esto 
implica, según el reporte, un incre-
mento de un 8% con respecto al 
promedio de 2010-2013.

Subvenciones japonesas

Consciente de la importancia 
estratégica que tiene el suminis-
tro de ‘oro blanco’ para su país, 

el Gobierno de Japón acaba de 
anunciar fuertes ayudas al ru-
bro. En concreto, el Ministerio de 
Economía, Comercio e Industria 
japonés confirmó que subvencio-
nará hasta la mitad del costo de los 
proyectos de explotación minera 
y fundición de litio y otros mine-
rales críticos que se lleven a cabo 
en la isla. Las ayudas también con-
templarán a iniciativas producti-
vas vinculadas con el manganeso, 
el níquel, el cobalto, el grafito y las 
denominadas ‘tierras raras’.
Sucede que Japón depende so-
bremanera de las importaciones 

de estas materias primas utili-
zadas, por ejemplo, en la fabri-
cación de motores y baterías 
de automóviles eléctricos. Más 
allá de las compras que realiza 
en la Argentina, el país del sol 
naciente es particularmente de-
pendiente de varios minerales 
de origen chino.
Según lo previsto por las auto-
ridades niponas, las empresas 
que reciban las subvenciones 
deberán continuar sus operacio-
nes durante al menos cinco años 
desde el inicio de la extracción y 
el proceso de fundición. ›|‹
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Para Ávila, desde 2003 hasta la fecha la minería nunca uso más dólares de los 
que exportó y es históricamente superavitaria en dólares

Fernanda Ávila

Desde 2003 hasta la fecha, especificó Fernanda Ávila, el sector le aportó al país más divisas de las que utilizó. Ese superávit clave, agregó la 
secretaria de Minería, se robustecerá en los próximos años gracias al desarrollo de diversos proyectos de litio y cobre.

La minería es cada vez más re-
conocida como un enclave eco-
nómico indispensable para que 
el país pueda salir de la crítica 
coyuntura económica que ac-
tualmente atraviesa, al padecer 
índices de pobreza cercanos al 
40% de la población. Así lo ad-
virtió Fernanda Ávila, secretaria 
de Minería de la Nación.
Esta industria, reflexionó, es 
históricamente superavita-
ria, ya que no solo dinamiza 
el desempeño de otros rubros 

productivos, sino que también 
genera las divisas que las arcas 
nacionales requieren. “Desde 
2003 hasta la fecha, nunca la mi-
nería uso más dólares de los que 
exportó. En ese sentido, en estos 
momentos nos encontramos en 
el mejor período exportador des-
de el año 2012”, puntualizó.
En 2022, cuantificó, las ventas 
al exterior totalizaron unos 
u$s 3.800 millones, por lo que 
representaron el 4% de los en-
víos del país. “Lejos de implicar 

un número menor, las exporta-
ciones están en alza de la mano 
del litio, donde tenemos un gran 
potencial por explotar”, aseguró.
Para 2030, proyectó, la Argentina 
podría estar exportando minera-
les –sobre todo litio y cobre– por 
u$s 18.000 millones. “Para que 
esa previsión se cumpla, hará 
falta sostener una política orde-
nada”, reconoció.
La minería argentina suele de-
senvolverse en lugares de difícil 
acceso, en localidades pequeñas, 
alejadas de los polos urbanos. 
“Por eso puede decirse que este 
sector impulsa el arraigo y el fe-
deralismo”, subrayó.
Independientemente de los be-
neficios económicos, laborales 
y sociales que puede traer apa-
rejado el desarrollo sectorial en 
el plano doméstico, expuso, la 
lucha global contra el cambio 
climático también precisa de 
los recursos que aporta la activi-
dad. “No hay transición energé-
tica en el mundo sin minería”, 
sentenció. A la incidencia po-
sitiva de metales tradicionales 
como el oro y la plata, sostuvo, 
debe sumarse ahora la crecien-
te importancia del cobre y el li-
tio para tratar de contrarrestar 

los desastres ambientales 
que está sufriendo el planeta.

Previsión auspiciosa

Tanto el cobre como el litio, preci-
só Ávila, son sumamente necesa-
rios para fabricar vehículos eléctri-
cos, almacenar energía y generar 
fuentes energéticas renovables. 
“Hoy todos los países están ha-
ciendo desarrollos para transicio-
nar hacia economías más verdes. 
Si la demanda de estos minerales 
sigue en ascenso, tal como todo 

hace prever, hacia 2030 el merca-
do mundial dejará de estar cubier-
to, lo que constituirá una enorme 
ventana de oportunidades para el 
país”, anticipó.
Por lo pronto, apuntó, el complejo 
exportador del país se basa en un 
78% en el oro y la plata. “Es fun-
damental seguir promoviendo las 
explotaciones de esos metales pre-
ciosos. Hay algunos proyectos que 
están maduros y necesitan más in-
versiones a fin de ampliar su vida 
útil, lo cual configura un gran de-
safío para el Estado”, enfatizó. ›|‹
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La Cámara Argentina de 
Proveedores Mineros (CAPMIN) 
considera que la Argentina está 
realmente muy bien posicionada 
para convertirse en un proveedor 
de minerales críticos a escala in-
ternacional. “Necesitamos tener 
consenso y un plan de acción para 
aprovechar la actual coyuntura”, 
aseguró el titular de la entidad, 
Manuel Benítez.
Si bien el país registra una historia 
minera relativamente acotada, ex-
puso el directivo, la situación global 
luce muy favorable para el aprove-
chamiento comercial de los recur-
sos disponibles. “Ingresamos hace 
poco al mercado minero, por lo que 
tenemos la posibilidad de generar 
una industria de alta sofisticación, 

con cuidado del medio ambiente y 
un gran nivel de profesionalismo. 
Lo más importante es que el mun-
do está demandando minerales que 
nosotros tenemos”, destacó.
Será fundamental, a su enten-
der, promover una articulación 
público-privada que incluya a toda 
la cadena de valor y que vaya en 
consonancia con la creación de po-
líticas claras para definir las reglas 
del juego. “La principal problemáti-
ca está en restringir la actividad con 
una mirada cortoplacista. Hoy te-
nemos proyectos mineros, pero no 
hay una industria preparada para el 
largo plazo”, advirtió.
La Argentina, remarcó, tiene una 
excelente oportunidad por delante, 
pero precisa que el desarrollo del ru-
bro se mantenga en el tiempo como 
una política de Estado. “También 
hace falta que circule información 
veraz. No puede negarse que la opi-
nión pública cumple un rol clave”, 
manifestó.
Hay mucho por trabajar, desde su 
perspectiva, para mejorar la reputa-
ción de la industria minera. “Es cru-
cial que la comunidad, principal-
mente en las grandes ciudades, esté 
al tanto del proceso de producción 
de las operadoras. Pero para eso se 
necesitan estrategias y esfuerzos 

compartidos de todos los actores”, 
apuntó.

Modelo de desarrollo

Uno de los grandes retos a sortear, 
a criterios de Benítez, tiene que 
ver con la disparidad de criterios a 
lo largo y ancho del país. “No hay 
un mismo concepto de minería 
en las distintas provincias o en las 
comunidades donde se desarrolla 

la actividad”, se lamentó. En térmi-
nos de dinamización económica 
y de mejoramiento de la calidad 
de vida, añadió, muchos pueblos 
aledaños a los proyectos mineros 
se han visto significativamente 
beneficiados. “En un mundo nue-
vo, donde hay mucha más cons-
ciencia de lo social y de lo laboral, 
este es el momento perfecto para 
rediscutir cómo podemos redistri-
buir mejor la riqueza que genera 

el sector”, afirmó. De todos modos, 
insistió, lo principal pasa por adop-
tar un plan estratégico que impon-
ga y le dé continuidad a un modelo 
de desarrollo minero a gran escala.  
“Cuál es la ventana de oportuni-
dad que tiene la Argentina y cómo 
aprovecharla va a depender de la 
integración del sector público con 
los inversores privados, los empre-
sarios, los proveedores y los traba-
jadores”, completó. ›|‹

El escenario global luce ideal, según Manuel Benítez, para imponer un modelo de articulación público-privada que haga despegar a 
la actividad minera. Para el titular de la CAPMIN, será central preparar a la industria local para el desarrollo a largo plazo.

Manuel Benítez
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La Argentina viene de registrar 98 
operaciones de fusiones y adqui-
siciones, por un total de u$s 3.953 
millones. Así lo precisó un infor-
me de First Capital Group que dio 
cuenta de la recuperación anual 
en el flujo de transacciones hacia 
valores históricos, dejando atrás 
la caída experimentada entre los 
años 2020 y 2021.
En la comparación sectorial, según 
el reporte, el segmento que más 
acuerdos cerró fue el tecnológico, 
con 23 operaciones, seguido por el 
de servicios (16) y la minería (13). 
En términos monetarios, en tanto, 
el liderazgo le correspondió al ru-
bro minero, con u$s 1.233 millo-
nes, un 31% del total, por encima 
de los u$s 1.119 millones de la tec-
nología y los u$s 550 millones de 

la energía. Dos transacciones con-
centraron las mayores erogaciones 
relevadas por First Capital Group. 
Por un lado, sobresale la compra 
de la canadiense LSC Lithium por 
parte de la china Ganfeng Lithium, 
que desembolsó u$s 962 millones 
para seguir sumando activos de li-
tio en Salta. Por otro, debe mencio-
narse la adquisición del 18,5% de 
participación que la estadouniden-
se Newport poseía en el proyecto 
MARA, en Catamarca, por parte 
de la suiza Glencore, que invirtió 
u$s 175 millones para consolidar-
se como la única socia de Yamana 
Gold en dicho emprendimiento de 
cobre.
Este rol protagónico de la minería 
en las fusiones y adquisiciones 
verificadas en la Argentina no fue 

moneda común en la región. En 
otros mercados, como México y 
Brasil, los mayores montos fue-
ron movilizados –valga el juego 
de palabras– por el fenómeno de 
la electromovilidad. En efecto, 
los inversores eligieron prepon-
derantemente esas naciones para 
ingresar o fortalecer su posición 
en el negocio de los vehículos 
eléctricos y las conversiones 
de flotas de transporte pesado.

Lo que viene 

Para esta temporada se espera una 
mayor influencia de los acuerdos 
vinculados con la transición ener-
gética en el país, sobre todo en 
cuanto a empresas químicas que 
quieren participar de proyectos de 

energías renovables, petroleras in-
teresadas en compañías de electri-
cidad y biocombustibles para cum-
plir con sus targets de reducción de 
emisiones, y automotrices que de-
sean ingresar al mercado minero 
para garantizarse la compra direc-
ta de minerales esenciales.
PwC estimó que entre 2021 y 2022 
los volúmenes y valores de las fu-
siones y adquisiciones en el sector 
energético local cayeron un 17% 
y 37%, respectivamente. “No obs-
tante, esto viene cambiando desde 

que aumentaron las tensiones ma-
croeconómicas y geopolíticas, a 
partir de una crisis energética que 
generó una mayor incertidumbre 
entre los responsables de las opera-
ciones”, reveló la consultora.
Los minerales para baterías, como 
el cobre y el litio, seguirán siendo 
muy codiciados.  “Sin embargo, 
en respuesta a la creciente incerti-
dumbre del mercado, es probable 
que los procesos sean largos y que 
el cierre de acuerdos lleve más 
tiempo”, completó PwC. ›|‹

A diferencia de lo que sucede en otros mercados de la región, como México y Brasil, en la Argentina el sector minero es el tercero 
que más transacciones aporta, y el primero en términos monetarios. El fenómeno responde, en gran medida, al desarrollo del litio.

El estudio de First Capital Group deja claro que la Argentina viene de registrar 
98 operaciones de fusiones y adquisiciones, por un total de u$s 3.953 millones, 
y da cuenta de la recuperación anual en el flujo de transacciones hacia valores 
históricos
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y adaptados a las exigencias de 
la minería a fin de evaluar la ap-
titud de los trabajadores para el 
trabajo en altura, identificar con-
diciones preexistentes, y garanti-
zar su salud y seguridad en el tra-
bajo”, explicó Carlos Saha, socio 
gerente de la compañía.
Consulmet también ofrece audi-
torías médicas integrales, presta-
ciones médicas y de enfermería 
en sitio, labores de prevención 
y promoción de la salud y el 
servicio de Gestión de Riesgos 
Ocupacionales. 
A decir de Saha, las oportunida-
des en la industria minera del li-
tio son prometedoras. “Queremos 
expandir nuestros servicios para 
satisfacer la creciente demanda 
de atención médica y auditoría 
médica especializada”, comentó. 
Actualmente, la firma está con-
versando con distintos clientes 
para que puedan contar con un 
centro especializado que pueda 
cubrir las necesidades médicas 
más requeridas en la zona próxi-
ma a San Antonio de los Cobres. 
La intención es satisfacer la nece-
sidad de inmediatez aprovechan-
do la cercanía a los proyectos 
mineros en operación. “Como 

actores y referentes en el rubro, 
buscamos asociaciones con insti-
tuciones y cámaras mineras para 
desarrollar programas de salud 
ocupacional orientados a la for-
mación y capacitación específica 
para los líderes de equipos de tra-
bajo”, definió Saha. 
La innovación tecnológica, 
apuntó, también tiene un rol 
fundamental en el crecimiento 
de la empresa. “La tecnología 
desempeñará un papel crucial en 
la medicina laboral en el futuro. 
Estamos explorando soluciones 
tecnológicas avanzadas para me-
jorar la eficiencia y la calidad de 
nuestros servicios”, manifestó.

Entorno dinámico

Consulmet continúa trabajando 
para mejorar sus servicios y am-
pliar su propuesta mediante va-
rios proyectos y planes. “Estamos 
invirtiendo en el desarrollo de 
plataformas digitales para brindar 
a nuestros clientes acceso en línea 
a informes de salud y herramien-
tas de gestión de datos. Esto se 

Con más de 20 años de tra-
yectoria dentro del mercado, 
Consulmet es una empresa dedi-
cada a brindar Servicios Médicos 
Laborales en el marco de las 
Leyes Nacionales de Higiene y 

Especializada en prestar servicios médicos de alta calidad, Consulmet ofrece una propuesta integral orientada a la industria minera, 
incluyendo una amplia gama de soluciones específicamente diseñadas para atender las necesidades del segmento.

Seguridad del Trabajo. Como 
parte de las soluciones médicas 
provistas al ámbito minero están 
los exámenes preocupaciona-
les especializados. “Realizamos 
exámenes médicos exhaustivos 

convertirá en una herramienta de 
gestión clave para la toma de deci-
sión y productividad de empresas 
clientes”, definió Saha. 
La idea, agregó, es encarar una ex-
pansión geográfica para compar-
tir el know how y la experiencia de 
la firma a socios estratégicos que 
quieran desarrollar sus servicios 
en otras zonas del territorio na-
cional. “Estamos comprometidos 
con la investigación y el desarro-
llo continuos para ofrecer servi-
cios de vanguardia en medicina 
laboral. Compartir experiencias 
con otros actores y referentes a 
nivel nacional nutre y potencia 
la calidad de nuestra gestión”, 
remarcó.
En su opinión, el período eleccio-
nario podría traer cambios regula-
torios y políticos que afecten la in-
dustria minera. “Nuestra atención 
se centrará en lograr adaptarnos 
rápidamente a estas variables para 
continuar brindando servicios de 
alta calidad, garantizando la salud 
y la seguridad de los trabajadores 
en este entorno tan dinámico”, 
concluyó. ›|‹

Carlos Saha
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Al obligar a los prestadores de servicios a dar un salto cualitativo para participar de los proyectos, el sector minero fomenta la capacitación y 
amplía las posibilidades de trabajar en otras industrias, tal como enfatizó el director de Abeceb, José Pérego.

Cuando se analiza la cadena de va-
lor de la minería, el primer anillo 
está dado por los proveedores di-
rectos, mientras que el segundo se 
encuentra compuesto por los pro-
veedores del proveedor. Así lo defi-
nió José Pérego, director comercial 
de la consultora Abeceb, quien re-
saltó la capacidad de tracción que 
caracteriza al sector minero. “En 
ese proceso de trazabilidad, una de 
las prioridades para los prestadores 
de bienes y servicios pasa a ser la 
acreditación de las normas y certi-
ficaciones ambientales necesarias 
para rendir en términos producti-
vos”, indicó.

De ese modo, explicó, el sistema 
genera incentivos para que quie-
nes les venden a las operadoras mi-
neras tengan que cumplir con de-
terminados estándares de calidad. 
“Este círculo virtuoso promueve, 
en definitiva, que las pequeñas y 
medianas empresas (pymes) se 
vean obligadas a dar un salto cuali-
tativo para prosperar. Y dicho salto 
amplía, a su vez, sus capacidades 
para desempeñarse de manera 
competitiva en otras industrias”, 
destacó el especialista.
Otro paso fundamental, acotó, 
tiene que ver con la capacitación 
constante en los distintos esla-
bones de la cadena de valor. “Es 
interesante, en ese sentido, lo que 
viene sucediendo con el proyecto 
MARA, en Catamarca, donde la 
operadora se propone entender en 
qué situación están sus posibles 
proveedores, qué necesitan y qué 
les falta para desenvolverse con 
éxito”, ejemplificó.
Según sus palabras, la minería 
argentina es capaz de convertir 
muchos rubros en proveedo-
res, elevando el nivel de todo el 
ecosistema pyme. “Quienes se 

conviertan en proveedores de 
MARA, por ejemplo, también esta-
rán en condiciones de prestar solu-
ciones a las empresas dedicadas al 
litio”, subrayó.

Segunda oleada

Luego de registrar una primera 
oleada de grandes proyectos de 
oro y plata, la Argentina se pre-
para para el lanzamiento de una 
segunda oleada metalífera de la 
mano del cobre. De acuerdo con 
Pérego, al desarrollo de iniciati-
vas como MARA debe sumarse 

el boom del litio. “El país está ex-
celentemente posicionado para 
captar millonarios desembolsos 
en el sector”, señaló.
Justamente por sus superlativos 
niveles de exportaciones e inver-
siones, la actividad representa un 
complejo sumamente superavi-
tario para las arcas nacionales. 
“Históricamente lo fue, y hoy 
lo sigue siendo. Las ventas en el 
exterior, de hecho, son 10 veces 
superiores a las importaciones”, 
comparó.
Pese a que seguramente ha-
brá un retroceso en el precio 

internacional de los commodi-
ties, anticipó, no puede obviarse 
la creciente importancia de la 
transición energética. “Bajo ese 
marco, la Argentina será un des-
tacado proveedor global de dos 
recursos clave: el cobre y el litio”, 
proyectó. ›|‹

Según Pérego, cuando se analiza la cadena de valor de la minería, el primer anillo está dado por los proveedores directos, 
mientras que el segundo se encuentra compuesto por los proveedores del proveedor

José Pérego
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Además de proyectar una producción anual de 40.000 toneladas en la fase inicial de su proyecto jujeño de litio, la empresa dio cuenta de 
sus inversiones en materia de salud, seguridad, cuidado del medio ambiente y desarrollo comunitario.

Al presentar la última edición 
de su Reporte de Sostenibilidad, 
Minera Exar anunció que alcan-
zará una producción de 40.000 
toneladas (Tn) anuales una vez 
que complete la primera eta-
pa de desarrollo de su proyecto 
Cauchari-Olaroz, en Jujuy.
Conformada por Ganfeng 
Lithium (en un 46,66%), 

Lithium Americas Corp. 
–LAC– (43,04%), Jujuy Energía 
y Minería Sociedad del Estado 
–JEMSE– (en un 8,5%) y Ontario 
(en un 1,79%), la firma dio preci-
siones de la iniciativa en térmi-
nos de inversión, generación de 
empleo, impacto positivo en las 
comunidades cercanas y activi-
dades de preservación del medio 
ambiente. 
En 2022, indicó el documento, 
Minera Exar realizó un aporte a 
la economía argentina que supe-
ró los $ 40.536 millones. Este va-
lor representó un incremento de 
un 116,37% con respecto al pe-
ríodo anterior. Además, la com-
pañía contribuyó con $ 8.528 
millones a la economía de Jujuy 
(un 42,05% más que en 2021) y 
logró un avance de un 96,32% 
en las obras de Cauchari-Olaroz. 

En concreto, erogó más de 
$ 37.042 millones para la com-
pra de insumos y servicios 
nacionales, más de $ 8.524 mi-
llones en la contratación de 
proveedores jujeños, cerca de $ 
2.756 millones en salarios, $ 600 
millones en el pago de aportes y 
contribuciones y $ 79,2 millones 
en donaciones. 
La ejecución del proyecto resul-
tó en la creación de 3.715 pues-
tos de trabajo, lo que implica 
un incremento de un 35,2% en 
relación con 2021. “De estos em-
pleos, 679 fueron directos y 3.036 
indirectos, a través de contratis-
tas de obras y/o servicios. De las 
personas incorporadas a Minera 
Exar, un 16,35% son mujeres y 
un 83,65% son hombres. Más 
de un 25% pertenece a comu-
nidades locales, destacándose 

la inclusión de 120 operarios 
egresados de la Escuela Ckuri 
‘Viento Gran Espíritu’ de Exar”, 
puntualizó. 
El reporte resaltó, asimismo, la 
obtención de la certificación 
‘Great Place to Work’ que reco-
noce la calidad de la cultura or-
ganizacional y la gestión de los 
recursos humanos a través de la 
valoración del personal median-
te encuestas. Más de un 80% de 
los profesionales consultados, 
de hecho, consideró que Minera 
Exar es un excelente lugar para 
desenvolverse y un 88% se sien-
te orgulloso de formar parte de 
la compañía.

Inversiones sustentables

En el período analizado, la em-
presa informó una inversión 

de $ 97 millones orientada al 
área de ‘Salud y Seguridad en 
el Trabajo’. En función de este 
presupuesto, registró un total 
de 4.410.970 horas/hombre sin 
incidentes ni tiempo perdido. 
En materia de cuidado del me-
dio ambiente, en tanto, Minera 
Exar destinó más de $ 155,6 
millones a lo largo de 2022. Al 
igual que en años anteriores, 
la firma implementó exitosa-
mente un Sistema de Gestión 
Ambiental que comprendió va-
rios aspectos, tales como la ges-
tión de residuos y de composta-
je, el manejo de contingencias, 
las capacitaciones a colabora-
dores directos e indirectos, las  
inspecciones periódicas, los 
monitoreos participativos tri-
mestrales y las labores de sanea-
miento. ›|‹

Glencore International llegó a un 
acuerdo con Pan American Silver 
(PAS) para adquirir su participa-
ción de un 56,25% en el proyecto 
cuprífero MARA, en Catamarca. 
De ese modo, se aseguró el con-
trol total de la operación.
Según lo convenido, la firma 
de origen suizo pagará u$s 475 
millones en efectivo al momen-
to del cierre de la transacción y 
otorgará a PAS una regalía de 
un 0,75% en concepto de retor-
no neto de fundición (NSR, por 
sus siglas en inglés) de cobre. 
Inicialmente, MARA fue dise-
ñado a partir de la integración 
de la planta e infraestructura 
de Minera Alumbrera en Agua 
Rica, por intermedio de una 
empresa conjunta que Yamana 
Gold, Glencore y Newmont con-
formaron en diciembre de 2020. 
Vale recordar que Glencore le 

compró un 18,75% a Newmont 
en octubre de 2022, lo que elevó 
a un 43,75% su participación ac-
cionaria en el emprendimiento. 
En marzo de este año, en tanto, 
PAS se quedó con el 56,25% de 
Yamana Gold como parte de su 
adquisición de dicha organiza-
ción. A través de un comunicado, 
Glencore reivindicó el papel que 
desempeñará para desarrollar 
MARA. “Tenemos un amplio 
conocimiento institucional del 
activo y de la jurisdicción en 
función de un exitoso historial 
de gestión de las operaciones de 
Alumbrera, antes de la integra-
ción con Agua Rica en 2020”, ma-
nifestó la empresa.
Con reservas minerales proba-
das y probables por 5,4 millones 
de toneladas (Tn) de cobre y 7,4 
millones de onzas de oro conte-
nidas en 1.105 millones de Tn 

de mineral, MARA posee una 
vida útil de 27 años basada en 
el conocimiento aportado por 
más de 86 kilómetros (km) de 
perforaciones.
Una vez que esté activo, el pro-
yecto se posicionará entre los 
25 más importantes del mer-
cado cuprífero mundial. Su 
producción media para los pri-
meros 10 años de operación 
está estimada en más de 200 
kilotoneladas (kTn) anuales, 
volumen al que deberán sumar-
se significativos subproductos.

Ingresos en efectivo

PAS, por su parte, emitió un co-
municado anunciando el estado 
de desinversión de ciertos activos, 
incluida la venta de su participa-
ción en MARA, en la mina perua-
na Morococha y en el proyecto 

chileno Agua de la Falda. Según 
indicó la compañía, esta decisión 
está en línea con el objetivo de-
clarado de optimizar la cartera 
corporativa tras la adquisición de 
Yamana. “Estas transacciones no 
solo reafirman nuestro compromi-
so con nuestro negocio principal, 
sino que también brindan un valor 
sustancial e inmediato a nuestros 
accionistas, al mismo tiempo que 
mantienen un futuro positivo a 
través de la retención de regalías 

de cobre y oro con contrapartes só-
lidas”, afirmó Michael Steinmann, 
presidente y director ejecutivo de 
PAS.
De acuerdo con el directivo, las 
citadas ventas generarán ingresos 
en efectivo por u$s 593 millones. 
“Nos permitirán reembolsar el 
monto dispuesto en nuestra línea 
de crédito y aumentar nuestra po-
sición de efectivo, mejorando aún 
más la resiliencia de nuestro balan-
ce”, completó. ›|‹

La minera suiza destinará u$s 475 millones para comprarle a Pan American Silver un 56,25% de la iniciativa. Así, tendrá absoluto 
control sobre el desarrollo de MARA, que está considerado como uno de los mayores proyectos de cobre a escala global.
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El segmento, hoy en pleno desarrollo, será especialmente apto para abastecer el creciente consumo de escuelas rurales, instituciones 
públicas y microrredes, según las proyecciones a corto y mediano plazo del titular de Y-Tec, Roberto Salvarezza.

En materia de ion-litio, durante 
2024 la Argentina podría alcanzar 
una capacidad de almacenamien-
to de 100 megawatts/hora (Mwh) 
anuales. Así lo proyectó Roberto 
Salvarezza, quien preside tanto 
Y-Tec como YPF Litio, al resaltar la 
importancia de la primera fábrica 
de celdas y baterías del país y de 
Latinoamérica, situada en la ciu-
dad bonaerense de La Plata.
Con sus 15 Mwh de capacidad, 
puntualizó, esta planta podrá 
abastecer de energía a un total de 
hasta 2.500 viviendas o 400 ve-
hículos eléctricos. “Al complejo 
platense, que acaba de ponerse 
en marcha, se sumará otro en 

Santiago del Estero, el cual se en-
cuentra en pleno desarrollo y ten-
drá una envergadura cinco veces 
mayor. Podrá, por lo tanto, brindar 
energía a unos 10.000 hogares o 
2.000 vehículos”, anticipó.
El directivo reivindicó un acuer-
do recientemente suscripto con 
una productora catamarqueña de 
carbonato de litio para asegurar 
la provisión de esa materia prima. 
“Las celdas para las baterías ten-
drán como destinos dos segmen-
tos cada vez más importantes: el 
almacenamiento de energía solar 
y eólica, y la movilidad sosteni-
ble”, aseveró.
En la actualidad, expuso, el país 
presenta una demanda energética 
cada vez más significativa por par-
te de escuelas rurales, institucio-
nes públicas y microrredes. “Todo 
ese consumo se podría abastecer 
con un parque solar y baterías de 
ion-litio", señaló.
Una serie de empresas, comentó, 
ya comenzaron a fabricar motos 
eléctricas y citycars. “Esos vehí-
culos requieren de baterías de 
ion-litio para su funcionamiento, 
lo que amplía las oportunidades 
para el rubro”, enfatizó. Promover 

el crecimiento del litio significa, 
desde su óptica, hacer una apuesta 
por la Argentina del futuro. “Esto 
equivale a incentivar el agregado 
de valor a nuestros recursos na-
turales y fortalecer la innovación 
tecnológica”, sostuvo.

Talento nacional

Construida a partir de una aso-
ciación estratégica entre Y-Tec, 
la Universidad Nacional de 
La Plata (UNLP) y el Consejo 
Nacional de Investigaciones 
Científicas y Técnicas (Conicet), 
la primera fábrica de baterías de 
litio de Latinoamérica es, según 
Salvarezza, una clara muestra 
del talento que caracteriza al 
sistema científico-tecnológico 
argentino.
A su entender, las perspectivas 
de la Argentina son realmente 
óptimas, en el sentido de que 
registra los mejores vientos del 
planeta en términos de intensi-
dad y continuidad. “Asimismo, 
contamos con un enorme nivel 
de radiación solar en el norte del 
país. Disponemos de litio para 
favorecer el almacenamiento 

de energía, de gas natural para 
avanzar con la transición ener-
gética y de petróleo para con-
seguir divisas en función de 
exportaciones”, enumeró. La 
nación, en definitiva,  se está 

posicionando bien para trans-
formarse en un actor protagóni-
co del mercado mundial que se 
viene. “Depende de nuestra inte-
ligencia ver cómo lo logramos”, 
completó. ›|‹

Roberto Salvarezza
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Energy Group, los adelantos en el 
medio agrícola están impulsan-
do el desarrollo de combustibles 
renovables en todo el mundo. 
“Oportunidades como esta nos 
ayudan a expandir nuestra car-
tera de combustibles asequibles, 
confiables y bajos en carbono. 
Esperamos trabajar con el equipo 
de Chacraservicios en innovacio-
nes de procesamiento de harina y 
aceite”, proyectó.
En la misma sintonía se manifestó 
Fernando Candia, vicepresiden-
te de Soluciones de Carbono en 
Bunge, quien remarcó la impor-
tancia de brindar soluciones para 
cultivos a los agricultores y conver-
tirlas en opciones sostenibles para 
los consumidores. “En nuestro 

Bunge y Chevron’s Renewable 
Energy Group se quedaron con 
Chacraservicios, una compañía 
de origen local que se dedica a 
cultivar camelina sativa, una in-
teresante materia prima para pro-
ducir biocombustibles de última 
generación. 
Si bien no dejaron trascender el 
monto final de la transacción, la 
multinacional del agro y la subsi-
diaria del coloso petrolero Chevron 
expresaron su entusiasmo por la 
compra, que les permitirá acceder 
de primera mano a nueva fuente 
para sus cadenas de suministro a 

nivel global, además de consolidar 
su posicionamiento en el marco de 
la transición energética y la lucha 
contra el cambio climático.
Vale resaltar que Chacraservicios 
había sido adquirida en el año 2019 
por Adamant BioNRG, empresa 
italiana líder en el campo de las 
bioenergías. Ahora, en tanto, estará 
en manos de dos de los principa-
les jugadores de los negocios del 
agro y la energía primaria a escala 
planetaria.
De acuerdo con Natalie Merrill, 
vicepresidenta senior de Desarrollo 
Comercial en Chevron Renewable 

negocio, hoy el proceso de toma de 
decisiones debe incluir necesaria-
mente un enfoque en el carbono. 
Invertir en este nuevo cultivo de 
semillas oleaginosas constituye 
otro paso hacia nuestro objetivo 
de expandir las materias primas de 
menor intensidad de carbono para 
satisfacer la creciente demanda de 
combustibles limpios”, señaló.

Firma especializada

Fundada en 2003, Chacraservicios 
está enfocada en la obtención de 
camelina sativa, un cultivo de co-
bertura con un elevado contenido 
de aceite. Mediante un proyecto 
conjunto y de consultoría con la 
Universidad de Montana (Estados 

Unidos), la firma emprendió la se-
lección y el desarrollo de las planta-
ciones que controla en el país.
El cultivo de camelina apunta bási-
camente a la producción de aceite, 
cuyo consumo viene creciendo en 
todo el mundo debido a su aplica-
ción en el ámbito de los biocom-
bustibles y a sus excelentes propie-
dades para la nutrición humana o 
animal.
La compañía dispone de una planta 
propia para la extracción de aceite 
de camelina en la localidad bonae-
rense de Pigué, además de tener una 
planta de procesamiento y almace-
naje de semillas en la localidad de 
Pergamino, y oficinas centrales en 
la Ciudad Autónoma de Buenos 
Aires (CABA). ›|‹

El gigante agropecuario y la subsidiaria de la 
petrolera norteamericana que se especializa 
en energías renovables decidieron adquirir una 
firma especializada en el cultivo de camelina 
sativa, insumo destinado a la elaboración de 
combustibles verdes.

El cultivo de camelina apunta a la producción de aceite, cuyo consumo viene creciendo en todo el mundo debido a su 
aplicación en el ámbito de los biocombustibles
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Al no ampliar sus redes de transmisión eléctrica, el país está perdiendo atractivo para la generación de energías verdes. Lejos de 
Chile (14º) y Brasil (18º), hoy la Argentina ocupa el 30º lugar de un ranking sectorial confeccionado por EY.

La Argentina cayó desde el 26º has-
ta el 30º puesto entre 40 naciones 
calificadas en función del impul-
so que le brindan a la producción 
de fuentes energéticas limpias. 
Así quedó reflejado en la 61º edi-
ción del Índice de Países según su 
Atractivo en Energías Renovables 
(RECAI, por sus siglas en inglés) 
elaborado por EY. De acuerdo con 
el reporte, el retroceso nacional 
obedece básicamente a la insufi-
ciencia en términos de infraestruc-
tura de redes eléctricas para cum-
plir con las metas asumidas.
A nivel regional, ningún mercado 
es más fuerte que el de Chile, que 
trepó hasta la 14º colocación del 
listado. Cuatro lugares más aba-
jo figuró Brasil, reconocido por 
la robustez de su producción de 
biocombustibles.
Los gobiernos de todo el mundo, 
señaló EY, hoy están posicionando 
las energías renovables en el centro 
de sus políticas energéticas. En un 
contexto signado por la guerra en 
Ucrania y el encarecimiento de los 
commodities, cada vez más naciones 
están legislando para asegurarse el 
suministro y la asequibilidad de 

la energía, apostando por un su-
ministro menos costoso y bajo en 
carbono. 
En ese sentido, esta nueva versión 
del RECAI revalidó el liderazgo de 
Estados Unidos como mercado 
más favorable para la generación 
renovable, ponderando la san-
ción de la Ley de Reducción de la 
Inflación, norma que incentiva 
proyectos de seguridad energética 
y lucha contra el cambio climático. 
La mayor novedad del ranking es 
el ascenso de Alemania al segundo 
puesto (lugar que no ocupaba des-
de hace 10 años) en desmedro de 
China, que cayó al tercer escalón. 
Esto obedeció, según el informe, a 
las inversiones germanas en el ne-
gocio eólico marino y al compro-
miso asumido para que las fuentes 
verdes representen un 80% de la 
oferta energética doméstica hacia 
2030.
El ranking también celebró el me-
jor desempeño de India, que escaló 
hasta la sexta ubicación, apenas 
por debajo de Estados Unidos, 
Alemania, China, Reino Unido y 
Francia. Convertido en el país más 
poblado del mundo, este mercado 
muestra la mayor tasa de creci-
miento en materia de electricidad 
renovable, con foco en el aprove-
chamiento solar.
El top-10 se completa con Australia 
(7º), España (8º), Países Bajos (9º) y 
Japón (10º), en ese orden. En el ex-
tremo opuesto, las naciones peor 
evaluadas fueron México (35º), 
Vietnam (36º), Sudáfrica (37º), 
Tailandia (38º), Arabia Saudita 
(39º) y Jordania (40º).

Más infraestructura

La recuperación económica que se 
avizora a escala planetaria, indicó 
el trabajo de EY, podría facilitar los 
incentivos a la generación renova-
ble y, sobre todo, el presupuesto de 
los gobiernos en nuevos proyectos 
de infraestructura. “Esto brindaría 
aún más oportunidades a la in-
dustria de las energías verdes para 
impulsar la demanda”, proyectó la 
consultora.
Los agentes que quieran prosperar 
en este nuevo escenario, continuó, 
necesitarán acceso a capital flexi-
ble y a toda la cadena de valor de la 
energía. “Asimismo, hará falta ace-
lerar la construcción y el refuerzo 
de las cadenas de suministro para 
cumplimentar los objetivos de cero 
emisiones netas”, advirtió. ›|‹
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La firma con sede en Vancouver anunció una colocación privada sin intermediario de 17,4 
millones de dólares canadienses (unos 13 millones de dólares norteamericanos) a partir 
de inversiones de una subsidiaria de propiedad total de South32 Limited y Route One 
Investment Company. Los ingresos de esta operación, que estará estructurada en dos tra-
mos, se utilizarán para ejecutar un agresivo programa de campo en el proyecto de cobre y 
oro Altar, que se encuentra ubicado en la provincia de San Juan. ›|‹

La firma exploradora confirmó la recepción de los resultados de los ensayos de nueve 
perforaciones adicionales, en el marco del programa de perforación de la cuarta fase del 
proyecto de cobre, molibdeno, oro y plata Valle del Chita. Minsud Resources precisó que 
hasta la fecha había completado 40 sondeos, abarcando un total de 28.674 metros en la 
iniciativa, que se ubica en suelo sanjuanino. Con la adición de estas nueve perforaciones, 
la empresa de capitales canadienses sumó otros 6.691,2 metros relevados. ›|‹

Con más de 35 años de experiencia en todas las etapas de la exploración de cobre y oro en 
el continente americano, incluyendo un amplio conocimiento del mercado minero de la 
Argentina, Darren King asumió la titularidad de la Dirección de Exploración de McEwen 
Copper. “Su trayectoria desempeñará un papel clave en la mejora de Los Azules, que ya está 
clasificado como uno de los 10 mejores proyectos cupríferos en todo el mundo”, expresó 
Michael Meding, vicepresidente y gerente general de la firma. ›|‹

En el Boletín Oficial se dio a conocer la creación de RM Mining Services, firma riojana espe-
cializada en la prestación de servicios de prospección y exploración minera, movimientos de 
tierras, y perforaciones de suelos, rocas y salares de litio. La compañía, cuya constitución fue 
anunciada luego de la confirmación por parte del gobernador Ricardo Quintela de la exis-
tencia de yacimientos de litio dentro del territorio provincial, cuenta con un capital social 
inicial de $ 4 millones. ›|‹

La firma acordó la compra de Ekeko SA para quedarse con una participación del 100% en 
el proyecto Pocitos 1, ubicado en el Salar de Pocitos, en Salta. Para controlar la iniciativa, 
que abarca una superficie de 800 hectáreas, Recharge Resources desembolsará u$s 1,2 millo-
nes en dos pagos. “Esta operación solidifica nuestro compromiso con el mercado en general, 
además de demostrar nuestra confianza en el potencial de Pocitos”, señaló David Greenway, 
director ejecutivo y director de la minera. ›|‹

La empresa fue galardonada por el Randstad Employer Brand Research 2023 como la me-
jor empleadora en los sectores de energía y de petróleo y gas natural. Además, quedó selec-
cionada como la octava firma más atractiva para trabajar en la Argentina. “Estamos muy 
felices y orgullosos por este reconocimiento que nos brindaron los encuestados. Nuestra 
gente es uno de los pilares fundamentales de la compañía”, indicó Fernando Portero 
Castro, director ejecutivo de Capital Humano y Organización en PeCom. ›|‹

Luego de anunciar un progreso significativo en su proyecto Mirador, con el hallazgo de mi-
neralización de cobre aflorante adicional, Latin Metals confirmó la suscripción de un acuer-
do con Dreston para adquirir una participación del 100% en el proyecto cuprífero Ventana, 
situado en Salta. Según la empresa de origen canadiense (que anteriormente era conocida 
como Centenera Mining), la iniciativa presenta buenas perspectivas para el descubrimiento 
de mineralización de cobre alojada en sedimentos. ›|‹

En el marco del concurso ‘Acciones Positivas 2023’, la Cámara de Comercio Suizo 
Argentina (CCSA) decidió otorgar a Minera Exar el ‘Premio Integral, con foco en la temática 
Sustentabilidad y Medio Ambiente’. La compañía fue reconocida en la categoría ‘Grandes 
Empresas’ por su programa de ‘Reducción y circularidad de residuos asimilables a domici-
liarios y reciclables’. La distinción de la CCSA fue entregada en un cóctel celebrado por la 
Embajada de Suiza en la Argentina, en el Palacio San Miguel. ›|‹
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